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淮安抖音直播运营有哪些
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作为专业的新媒体营销服务商——古今江南文化live直播基地通过打造点动直播基地，积极引
导住宿、餐饮、旅游、汽车、教育等等中小作为专业的新媒体营销服务商——古今江南通过打造
点动直播基地，积极引导住宿、餐饮、旅游、汽车、教育等等中小企业开展直播电商业务，发
展“线上引流＋实体消费”的新模式，鼓励直播电商促进传统商贸领域转型升级。古今江南已着
手整合各方资源，开设专业机构，进行新人主播培养，力争培养一批头部网红，打造网络达人孵
化基地，借力政策东风，行动步伐必将加快！天时、地利、人和，齐聚苏州。直播电商之都
在zhengfu领头的扶持下，是否能打造成全国闻名、乃至世界闻名的“直播电商之都”。让苏州
重新焕发生机，继续成为全国、全世界的商品中心，让我们拭目以待。企业开展直播电商业务，
发展“线上引流＋实体消费”的新模式，鼓励直播电商促进传统商贸领域转型升级。古今江南直
播基地是做什么的？有什么优势？淮安抖音直播运营有哪些

从2020年起电商直播风起云涌，先是达人带货视频频出，后是企业商家纷纷入局，紧接着大
企CEO纷纷下场亲自带货，现有各路明星纷纷入场带货，看似“万物皆可直播”、人人都能直播
卖货，但真正知道怎么做直播的人少之又少。苏州古今江南文化live直播基地，可以整合平
台MCN机构和主播资源，为苏州文旅产品电商直播行业解决行业共荣、主播培训孵化、主播生态
服务、网红主播交流、品牌(超级供应链)直播运营、仓储服务等产业闭环链上提供专业解决方案，
构建苏州直播综合服务生态。淮安抖音直播运营岗位描述直播电商所带来的海量消费数据，由于
离消费者更近因此其数据价值大幅提升，能够实现经忳全棉的消费者画像。

我们提供谈单话术培训，销售现场谈单技巧和话术分享，如何成交？帮助你梳理公司业务模
型及销售团队建设、谈单前的准备工作，及成交与失败客户常见问题的剖析和解答。短视频运营
策划师证书，通过全部培训的，颁发由中国管理科学研究院承认的短视频运营策划师（高级）证
书。帮助做一个抖音1-3万粉丝的帐号，我们培训直播基地会帮助客户做一个零启动到1-3万粉丝
的账号，全程的策划和运营辅导支持，带着代理商做出抖音的属于自己的成功案例。

大家为什么愿意在直播间买东西？用户因为信任主播，而信任主播的推荐，这就相当于一个
朋友给你安利一个产品一样，这个产品我买过，用的还不错，相比于品牌的种草背书，这种信任
感也更加强烈。其次是在一个直播间内，所有观看直播的用户就变成了一个群体，一个可以相互
交流的群体，不再是一个个没有产生链接的流量，彼此不知道彼此的行为。而在直播间里，用户
变为了一个群体，就成为了一个不理性的人。在群体的个人，智商下降，很容易产生非理性消费。
买到就是赚到，不买就是亏了，在环境的刺激中，变现的效率自然提高了。古今江南文化live直
播基地建立电商直播基地，为孵化直播带货人才贡献力量-人民视窗古今江南融媒科技！
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直播电商和网红电商本质驱动因素不同：虽然现在的头部主播李佳琪和薇娅出入热搜频繁，
坐拥千万粉丝，宛若明星花旦。但是主播的出现，其本质的驱动力还是由于供应链而带来的交易
转化，天生的毛利薄。相比之下网红兜售的是一种生活方式和思维方式，天生的毛利厚。网红电
商强在社交属性。粉丝们往往是对网红的某一种记忆点、或生活方式产生认同感和崇拜感，从而
建立起强信任关系。沉淀下来的粉丝资产，进而被转化为客户，形成量化的成交。本质是基于是
用户对于网红的社交信任。而直播电商强在产品本身。弱化了社交属性之后，主播不再受限于网
红。他们可以是主持人，甚至商家亲自上阵，通过直播展示商品引导用户下单。本质上是基于观
众对ji致性价比的产品的需求，即更多靠供应链驱动。苏州地区大的电商直播基地-古今江南直播
基地、达令天下直播基地！盐城对于抖音直播运营有什么不理解的

古今江南主播基地以抖音运营策划、短视频制作培训、主播孵化、直播培训基地打造、供应
链数字化平台。淮安抖音直播运营有哪些

新时代:依据时代的发展特性，结合互联网及各种流量变现的方式，让商品更有价值。多面打
通线上和线下完整的供应链体系专业的内容制作经验。更符合互联网传播模式的产品，让产品也
能有故事、有情怀、有溢价。一次直播带货，无法解决当地企业长期稳定的销售需求，新主播计
划目的是培养本地商家学会利用互联网销售自己的产品。多方面的为想从事电商直播的学员进行
培训和指导。直播电商公共服务平台专注服务全国直播电商企业培训,电商孵化,人才就业,信用体
系建设,平台代运营,投融资等相关业务。淮安抖音直播运营有哪些


